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«Per insegnare 'abe della [inanza (e non solo)
il miglior docente e il consulente finanziario»

L'associazione di categoria dei cf ha preparato, tramite un
percorso formativo ad hoc, tantissimi associati per coinvolgerli
nei progetti di alfabetizzazione finanziaria dei risparmiatori

®* DI MARCO MUFFATO

Perché l'educazione finan-
ziaria dei risparmiatori ita-
liani abbia successo servono
docenti preparati. I migliori
sono coloro che di finanza e
di investimenti ci vivono, in-
teragendo ogni giorni con i
propri clienti. A pensarla cosi
& Luigi Conte, presidents
Anasf, che spiega a Investire
i motivi del suo convincimen-
to.

Presidente Conte, cos'ha fatto
Anasf per migliorare Peducazio-
ne finanziaria dei risparmiatori
italiani? E intende fare in
futuro?

Lassociazione & attiva sul
fronte dell'educazione fi-
nanziaria ormai da anni: nel
2005 abbiamo realizzato la
Carta dei Diritti dei Rispar-
miatori, che ha messoi primi
punti fermi sulla necessita
di trasparenza del mercato
finanziario; dal 2009 ero-
ghiamo nelle scucle “scone-
mic@mente — Metti in conto
il tuo futuro”, con gli studenti
come target. Dal 2019 ab-
biamo avviato [iniziativa
“Pianifica la mente — Mett
in conto i tuoi sogni’, con
I'obiettive di trasmettere

ai risparmiatori i principali
concetti di alfabetizzazione
finanziaria,

Il Congresso Nazicnale del
2020 ha istituito in Anasf
una comimissione specifica
formata dai responsabili
territoriali per l'educazio-
ne finanziaria, presieduta
dal responsabile nazicnale,
alle scopo di ampliare I'a-
rea, proporre, progettare
e validare nuove iniziative,
come ad esempio il progetto
dedicato agli studenti delle
scucle primarie. Lassocia-
zione collabora incltre da
anni alla realizzazione della
Wiw e del Mese dell'educa-
zione finanziaria, e poi con
Feduf, la fondazione per
l'educazione finanziaria, e
con altre realta locali, quali
I'Ufficio scolastico regionale

della Lombardia e la Camera
di commercio di Firenze. Per

il prossimo futuro intendia-
mo continuare a presidiare
e rafforzare queste attivita
dande cosi il nestro con-
tributo fattuale all'innalza-
mente dell'alfabetizzazione
finanziaria del Paeze.

Il rispammio deve diventare una
materia di studio nelle scuole e nei
licei? Ha una proposta sul tema?

In Italia I'educazione finan-
ziaria non & obbligatoria
nel programma scolastico
nazionale, Tuttavia, sono
molti i dirigenti e i docen-
ti degli istituti che hanno
acquisito  consapevolezza
dell'importanza della mate-
ria e richiedono all’associa-
zione di erogare il progetto
economic@mente alle nuo-
ve sezioni, anno dopo anne.
Le esperienze nazionali e
internazionali dimostrano
che la scucla costituisce il
principale canale per veico-
lare iniziative, conoscenze
e competenze di educazio-
ne finanziaria e riveste un
ruclo fondamentale perche
consente di raggiungers una
vasta fascia della popolazio-
ne, con riferimento a tutti i
ceti sociali, e, agevola il pro-
cesso di familiarizzazione
dei risparmiatori di domani
ai temi finanziari e di con-
seguenza produrre benefici
indiretti per le loro famiglie
in quanto gli studenti posso-
no veicolare le nozioni e le
esperienze acquisite anche
ai propri familiari. Per que-
sta ragione auspichiamo che
il legislatore istituisca l'in-
segnamento  dell’'educazio-
ne economica e finanziaria

|
Tutto I'impegno Anasf nel mese dell’educazione finanziaria

se# lo slbgan ufficiale del
Mese dell'educazione finanziana
& “Prenditi cura del tuo futuro! —
L'ABC della finanza — Conoscere
da i suoi frutti”. Anasf ha rinnovato
la sua adesione alla quarta edi-
zione del Mese dell'Educazione
Finanziaria, organizzata dal Comi-
tato per I'Educazione finanziaria a
ottobre, e alla quinta World Inve-
stor Week promossa dalla Con-
sob, evento inserito nell'iniziativa
del Mef per la settimana dal 4 al
10 cttobre, con il progetio eco-
nomic@mente — Metti in conto
il fuo futuro, rivolto agli studenti
delle scuole superiori di secondo
grado e Pianifica la mente — Mat-

ti in conto i tuoi sogni, l'iniziafiva
per risparmiatori e  investitori,
entrambi erogati in forma gratu-
ita dai formatori Anasf. Sono 22
gli incontri che 'Anasf ha svolto
con le scuole aderenti al proget-
to economic@mente per il mese
#0ttobreedufin2021.  Uiniziafiva
Pianifica la mente — Metti in conto
i tuni sogni si & svolta in Lombar-
dia, con il Rotary Club di Merate
{LC), con il Comune di Castegnato
e di Orzinuovi {BS) & per la Tosca-
na con Fidapa Bpw di Versilia. |
protagonisti di #Prendificuradel-
tuofutura sono stati i formatori
Anasf: Antonio Andreoli, Giulia
Anzuini, Guglielmo Bernardi,

Gabriele Bonfanti, Corrado
Bongiovanni, Pierlorenzo Bul-
garini, Federico Cainelli, Emi-
liano Carassai, Pierfrancesco
Cogliandro, Roberto Criscione,
Giuseppina Criseo, Giovanni
D*Aromando, Sabrina De Ra-
nieri, Francesco Di Modugno,
Emanuele Di Napoli, Andrea Di
Pino, Luigi Fedeli, Fulvia Fer-
rari, Piero Luigi Gattolin, Luca
Ghidini, Lorenzo Magelli, Vivia-
na Magistri, Francesco Manoc-
chio, Mario Martino, Massimo
Peri, Renato Pustorino, Raffae-
le Rescina, Sebastian Spadaro,
Mario Tintorini, Moreno Top-
pan, Stefania Vecchi.
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«Noi cf possediamo le competenze
socio-economiche necessarie per
contribuire alla crescita della cultura
finanziaria tra gli investitori»

come materia curriculare
obbligatoria e ageveoli, af-
fiancandola, I'attivitd svolta
da tutto il settore che lavora
sul tema per la crescita del

Paeze.

Il consulente finanziario ha le
carte in regola per essere un
docente sui corsi di educazione
finanziaria o basta la sua atfivith
quotidiana di assistenza per con-
tribuire alla crescita della cultura
finanziaria tra i isparmiatori?
Noi consulenti finanziari ab-
biamo il vantaggio di essere
presenti nel tessuto delle
famiglie italiane da sempre.
Ne conosciamo le esigenze,
il linguaggio per trasmettere
le conoscenze e tradurle in
scelte consapevoli e soste-
nibili. Possediamo le com-
petenze socio-economiche
necessarie per contribuire
alla crescita della cultura fi-
nanziaria tra i risparmiatori
e questo ruolo & intrinseco
nella nostra professione in
quanto viene svolto nell'atti-
vita quotidiana.
Lassociazione ha comungue
ritenuto opportuno abilita-
re, tramite un percorso for-
mativo ad hoc le centinaia
di colleghi e colleghe che
svolgono 1 progetti di alfa-
betizzazicne finanziaria per
Anasfe sono numerosi i soci
che intendono aggiungersi
alla squadra di formatori
Anasf per dare il loro contri-

buto. Nel corso di quest'an-
no scolastico svolgeremo
una nuova tornata formati-
va per qualificare coloro che
voglicno essere parte attiva
per incrementare la capilla-
ritd degli interventi dell'as-
sociazione sul territoric.

Quali sono i vantaggi e gli svan-
taggi per un consulente finanzia-
rio nell'interagire con un cliente
consapevole in materia di inve-
stimenti finanziari?

Lobiettivo di una consulen-
za di valore risiede nell'in-
terloquire con risparmiatori
e inwvestitori pienamente
consapevoli delle proprie
scelte. Attraverso il confron-
to e la relazione di fiducia
€ possibile tessere le basi
per una cultura finanziaria
che viene coltivata nel tem-
po. pianificare insieme gli
investimenti e, nel rispetto
delle inclinazioni dei client,
raggiungere i traguardi pre-
fissati, E importante instau-
rare il patto di fiducia con
ogni risparmiatore affinché
i rudimenti di educazione
finanziaria vengano condi-
visi anche tra la rete delle
sue conoscenze. Grazie al
lavoro costante della catego-
ria che rappresento & quindi
possibile diffondere la cul-
tura finanziaria a molte pin
famiglie di quants gid sono
avvezze all'utilizzo di stru-
menti di risparmio gestito.



