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Gentile professor Priore,

ho avuto il timore che la pandemia potesse
portare ad un netto calo dei corsi azionari
timore smentito dai fatti. Un altra situazione
che si direbbe posiliva invece corlinua a
preoccuparmi, le borse stanno crescendo
ovunque, in alcuni casi continuano a battere
primati, Sino a quando continuera questo
ritmo sostenuto, é in arrivo una bholla,

si possonao lare previsioni;” I mi converrebbe

disinvestire linché sono in lempo?

Giancarlo D.

aro dottor Giancarlo,
Cmi auguro che lei sia seguito da un buen consulente finanziario e que-

sta lettera corrisponda all'esigenza di avere un seconde parere. Non
conosca nel dettagli la sua situazione, ma prima di prendere una decisione
cosi drastica deve verificare che ogni porzicne degll investimenti destinata ai
suol diversi obiettivi abbia un orizzonte temporale coerente con il raggiungi-
mento degli stessi. Non si posseno fare Investimenti analoghi per ohbiettivi
temporalmente diversi. Se tutti i suci obiettivi fossero a medio e lungo termine
da 10 o 15 anniin su, se si fosse affidato a dei buoni gestori, patrei dirle: lasci
le cose come stanno e lasci fare ai suoi gestori.
(Qualara dovesse verificarsi una bolla, se pud investa ancora quando | valori scen-
dono nettamente, mediera | prezzi e awa del risultati migliori nel tempo. Basta
guardare la maggior parte degl! indici i borsa per period| analoghi, per capire che
sul lungo termine € una tattica vincente, anche se qualche indice come | Nikkei
dopo un periodo pit lungo non & tormato ancora sui massimi, Uscire & mantenere
la llquidita, can le atiuali remuneraziani negative e la rapida crescita dell'inflazione
nen sembrerabbe una scefta opportuna. Spostarsi sul bond con il rischio che i
tassi salgano e i cors| croling forse ancora meno. Scelga col suie consulente e so-
luzioni pili adatte anche per il sua profila di rischio, oltre che di orizzonte temporale.
Nessuno & in grado di indovinare | momento giusto, diversificare, affidarsi a un
huon cansulente, affidars! a gestori di comprovata competenza & la soluziong pili
efficace, entrare e uscire, lasclarsi tentare dall'avidita o dal terrore di perdere tutto
¢ la peggiore. Quelli che indovinano il momento giusto al 99% sono stati fortunati,
perché ¢’é una sola certezza nel mercato: oscillera sempre. Auguri
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Caro Francesco,

¢l siamo rivisti con piacere a #SdR 21.

Ne ho ricavato alcune impressioni e vorrei
sapere se le condnidi. 1 professionist,
mai [anti consulenti finanziari a un
Salone, un’almoslera rilassata, fa voglia

di partecipare, il pracere di socializzare,
tante consulenti, un marketing pitr sobrio.
Ma circolava il timore latente che il fintech
possa sollrarei una porzione di mercato.

Che ne pensi?”
Donatella C.

entile Donatella,
G anche a me ha fatto malto piacere incontrarti, la pandemia ha limitato

gli incontri, La pandemia, questo cigne nero per 'umanita e in un primo
momento anche per la nostra professione, si & rivelato invece una leva di cre-
scita per Il seftore. Abblamo imparato a lavorare a distanza, ad assistere mofto di
pitl risparmiando i tempi del trasferimenti, a planificare gli appuntament, infine il
mercato e I'accumnulo di risorse dei nostri clienti ha fatto crescere il portafoglio del
risparmio gestito e owiamente il nostro. Latmesfera rllassata dipende anche da
questa sftuazione; clienti soddisfatti e di remunerazioni coerenti.
L'aumento delle consulenti & delle conferenze dedicate alla formazione dslle
stesse e alla maniera di approcciare le clienti prospect da la misura di come stia
sviluppandosi questa parte del mercato: Si attrae di piti con testimonial che non
con delle piti che fascinose hostess, Non & pilt [ Salone dedicato ai cf ma anche
alle cf. Gli stand sono pitl fantasiosi, ecologisti e sostenibili come | gadget distributti.
Meno studanti & meno pubblico mi sembra, il terzo giomo: non & pitt una Fiera ma
un evento per i professionisti, Rispetio a eventi analoghl in Usa & in Inghilterra ¢'e
tutiora una grossa differenza, [l Ceo, | numeri uno dl ognl azienda, scno presentt di
persona al proprio stand dall'apertura alla chiusura e colloguiano con ogni singolo
financial advisor. | nostri snobbano questo rapporte. Gli unici a non snobbare i cf
sono pochi, sempre meno, | country head di importanti sccieta anglosassont. Il fin-
tech e 'Al sono un ulteriore spinta alla crescita prafessionale, dobblama essere pill
bravi e competenti di quest strumenti, accutturiamocl per palesare tutto Il nestro
potenziale professionale, il rapporto con un cf deve essere satto ogni punto di vista
migliore di quello con un roboadvisor. Ne convieni?
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