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Trentennale/4 Anasf negliannitrail 1994 e il 2002, quando presidente era Carlo Bagnasco

Forti del senso di responsabilita

In quel periodo [Associazione dovelte difendersi dagli attacchi esterni di nuovi
entrantt nel mercato e dal rischio di accesso indistinto allAlbo da poco creato

utela delle posizioni
conquistate, sviluppo
di servizi ai soci e avvio
dell’attivita formativa,
creazione del Codice
deontologico di autodisciplina dei
promotori finanziari. Sono questi gli
aspetti salienti degli anni tra il 1994
e 112002, che Carlo Bagnasco, eletto
per due mandati consecutivi presi-
dente di Anasf, individua per rac-
contare la storia dellAssociazione.
Domanda. Gia segretario dal
1993, con il Congresso del no-
vembre 1994 viene eletto presi-
dente. Lobiettivo di riconosci-
mento della professione era
stato conquistato, con il varo
della legge 1/91. Su cosa punta
Fattenzione Anasf?
Risposta. Il primo passo era fatto,
bisognava consolidare la posizione,
sviluppare la forza della categoria e
difenderla dagli attacchi provenienti
dall'esterno. I fronti aperti erano nu-
merosi: dai rapporti con le istituzio-
ni, alle designazione dei commissari

Anasf per IAlbo, alla tutela degli in-
teressi dei promotori finanziari nei
confronti delle societa mandanti fino
alla creazione di una struttura terri-
toriale di governo dellAssociazione
e allerogazione dei servizi ai soci.
D. Partiamo dai rapporti con le
istituzioni e dallo sviluppo del-
la professione. Nel 1996 Anasf
fala “marcia su Roma”: obietti-
Vo, lasciare fuori i bancari dal-
F'Albo. Obiettivo raggiunto?

R. In quegli anni, che erano di rior-
ganizzazione delle strutture banca-
rie e di avvio della loro attivita nel
campo del risparmio gestito, Abi
tento di far entrare di diritto, senza
superamento dell'esame, nellAlbo
dei promotori finanziari i dipenden-
ti delle sue associate, senza distin-
guo, chiunque. Lo scontro fu forte,
visto che T'apertura tout court del-
'Albo avrebbe significato non sol-
tanto un danno per la categoria, ma
anche un danno per la tutela del ri-
sparmio. Si, Tobiettivo fu raggiunto:
fu creata una finestra per i dipen-

denti bancari ma con caratteristiche
molto specifiche, per titoli.

D. Fu avviata anche la battaglia
per 'uscita dei promotori fi-
nanziari da Enasarco. Ma que-
sta arriva ancora ai giorni no-
R. Con la legge finanziaria del 1997
il Parlamento approvo una sistema-
zione all'interno della gestione com-
mercianti dell'Inps con evidenza
contabile separata e un apposito
codice identificativo per i promotori
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finanziari. Anasf ha sempre cercato
di usare questa leva per sganciare
gli aderenti da questo obbligo as-
surdo che li trova legati ad Ensarco,
ma gli interessi, gia allora, di avere
come contribuente una categoria di
professionisti giovani e numerosi ha
avuto la meglio. Molti contributi e
pochi pensionati: I'interesse a farci
restare in Enasarco ha sempre pre-
valso, in un ente politicamente orga-
nizzato e, in piu, sostenuto da un
forte tema economico.

D. La categoria cresceva e Ana-
sf varo il Codice deontologico
di autodisciplina. Perché?

R. Come per tutte le professioni che
si rispettino, era la naturale evolu-
zione di una categoria che, dagli al-
bori, si era rafforzata ed era cresciu-
ta. Abbiamo voluto delle regole che
andavano al di 1a e che fossero pitl
restrittive della normativa, che des-
sero spazio forte alla deontologia,
che e lavera caratteristica della pro-
fessionalita. e cosi stendemmo il co-
dice, che regolamentava i rapporti

tra colleghi, con le societd mandan-
ti, con il risparmiatore.

D. Perché tra colleghi?

R. Le societa stavano entrando con
forza sul mercato del risparmio e si
sottraevano I'un l'altra i promotori
finanziari: era un tema sentito, quel-
lo del rapporto tra colleghi di so-
cieta diverse; ma anche della stessa
societd; erano anni di grandi reclu-
tamenti e di esplosione del numero
dei promotori finanziari. Anasf
espresse in quella sede, con quella
scelta, il forte senso di autorespon-
sabilita della nostra categoria.

D. Mentre a livello istituzionale
i fronti aperti erano numerosi,
Anasf inizio anche a sviluppar-
si sul territorio e ad erogare
servizi ai SOCL...

R. Nel 1999 avviamo l'attivita forma-
tiva sul territorio e nel primo anno
furono bmila i soci che se ne servi-
rono. Era una novita: una formazio-
ne specifica per il promotore finan-
ziario, indipendentemente dal suo
percorso di studi e professionale.
Non & un caso se soltanto qualche
anno dopo Anasf diede il via a Efpa.
D. Eiservizi di consulenza...

R. Si, attivammo una linea diretta
tra i soci e la sede, per l'erogazione
di consulenze in materia fiscale e
legale: in 24 ore il socio poteva otte-
nere risposte ai suoi dubbi.




