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Luigi Conte, neoeletto presidente [Anast] vuole fare
squadra dentro e fuori 'associazione, attirare giovani verso la professione
e soprattutto far finalmente fruttare gli 1,4 miliardi fermi sui conti correnti

Patto con 1 risparmiatori

di Anna Messia

1i studi in sociologia

e antropologia e la

assione per il cal-

cio giocato (& stato
campione del mondo

con Ja nazionale militare del’91
assieme a Ravanelli, Cagiraghi
e Di Gia) e amministrato (con
un passato da club manager del
Palermo Calcio). Oltre a una
spiccata predisposizione per la
finanza e 1 mercati. [l nuovo pre-
sidente dell’Anast, Luigi Conte,
eletto allunanimita mercoledi
1° luglio, & il settimo nella storia
dell’associazione. Nato a Torre
del Greco (Napoli) nel 1969, il
senior private banker di Fineco
di esperienze e attitudini, in
campi almeno apparentemen-
te diversi, ne ha molte e vuole
utilizzarle tutte per far cresce-
re nei prossimi quattro anni il
ruolo dei consulenti finanziari
in Italia. Lintenzione, manco a
dirlo, & fare squadra, dentro e
fuori Vassociazione, per richia-
mare tuttii colleghi a occuparsi
del futuro della categoria, grazie
anche alle nuove potenzialita
tecnologiche che sono emer-
se n questi mesi di lockdown.
Una crisi che ha dimostrato la
forte capacita di adattamento
dei consulenti finanziari, che
oggi intermediano piu di 300
miliardi, sottolinea in questa in-
tervista a MF-Milano Finanza.

Domanda. Partiamo dai nu-

meri. Tra bloeco delle

attivita economiche e vo-

latilita dei mercati, qual &

il bilancio di questi mesi

per voi consulenti?
Risposta. Grazie agli inve-
stimenti tecnologici realizzati
dalle reti negli anni passati in
questi mesi non ahbiamo mai
smesso di lavorare e di stare
vicino alle famiglie scosse dagli
eventi, dalla crisi economica e
dalla volatilita dei mercati, evi-
tando comportamenti emotivi.
La prova & appunto nei nume-
rl. A marzo, in piena pandemis,
la raccolta delle reti & stata po-
sitiva per 3,8 miliardi e il trend
& proseguito anche a aprile e
maggio. In questi ultimi mesi la
tecnologia si & rivelata una fion-
da per lo sviluppo della nostra
attivita, che trova valore ag-
giunto nel rapporto costante con
iclienti. I nuovi sistemi di comu-
nicazione,da Zoom a WhatsApp,
possono rendere pit efficienti i
processi. Una volta per tutte &
stato evidente che 1 due mondj,
la relazione interpersonale e la
tecnologia, devono coesistere e
i nuovi mezzi di comunicazione
possono fare da volano anche
allo sviluppo della nostra asso-
ciazione.

D.In che senso?

R. Net primi mesi dell’anno era
stata programmata una serie di
eventi obbligatori per i crediti
formativi. Li abbiamo cambia-
ti in corsa, trasformandoli in
webinar e modificandone i con-

tenuti per poter affrontare la
situazione di emergenza che
si & venuta a creare. Per esem-
pio, per spiegare 1 contenuti dei
tanti decreti governativi che
sl sono susseguiti nei giorni di
lockdown. Un'esperienza di suc-
cesso di cui voghiamo fare tesoro
per i mesi a venire. Le proposte
potranno arrivare da tutti gli
iscritti e vogliamo incrementa-
re gli eventi web, coinvolgendo
le rappresentanze territoria-
li dell’Anast, riducendo i costi
delle trasferte, semplificando
le relazioni e facendoci conosce-
re meglio da chi finora non si &
iscritto allassociazione (gli ade-
renti ad Anasfsono oggi 12.500
su un totale di circa 23 mila con-
sulenti Assoreti, ndr).

D. Il fintech non & pit un
concorrente capace di in-
tercettare clienti basici?

R. Non parlerei di clienti basicl
ma di servizi basiei, come 1 pa-
gamenti, e per questi ultimi la
tecnologia puo essere molto uti-
le. Diverso e pianificare le scelte
d'investimento di una famiglia,
che cambiano negli anni, ¢ in
questo caso, come dimostra la
crescita che hanno avuto le reti
negli ultimi anni, la conoscen-
za e la fiducia che i consulenti
hanno nei loro clienti sara de-
terminante anche in futuro.

D, Come immagina la pro-
fessione da qui a quattro
anni? Una delle maggio-
ri sfide sembra essere il
coinvolgimento dei gio-

vank.. _ _
R. La nostra situazione non

& molto diversa da altri setto-
ri, dagli avvocati ai medici o
agli ingegneri, dove i giovani
faticano a inserirsi. B un pro-
blema del Paese e vogliamo
risolverlo facendo sistema an-
che con le societd mandanti. Da
quando ho iniziato a fare que-
sto lavoro, nel 1997, c'é stata
una continua evoluzione della
professione Abbiamo iniziato
come distributori di prodotti
finanziari alternativi ai Bot e
siamo arrivati ad avere un ruo-
lo fondamentale di consulenti
del risparmio per le famiglie.
Ma la strada da fare & ancora
lunga, considerando che gli ita-
liani continuano ad avere circa
1.400 miliardi sui conti corren-
ti. Risorse che possono essere
indirizzate verso investimenti
piu remunerativi e a vantaggio
dell'intero sistema economico,
specie in questa fase recessiva,
Una funzione sociale fonda-
mentale che, se ben spiegata,
sarebbe in grado di attrarre
giovani.
D.Anasthaancheannunciato

che sara riscritta la carta

dei diritti dei risparmia-

tori. Che cosa cambiera?
R. Va aggiornata ai tempi.
stata scritta molto bene ma
risale al 2005. Oggi i risparmia-
tori sono molte pil consapevoli e
non pitt fruitori passivi, mentre
il settore finanziario & diventato
molto pit complesso. (riprodu-
zione riservata)
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l ' Luigi Conte il 1° luglio é stato

eletto president Nato a
Torre del Greco (Napoli) nel
1969, laureato in Scienze sociali
e antropologia, certificato Efa

~ p dal 2002, inizia la carriera nel
’ ‘ N ‘ S -] 1998 in Ing Sviluppo
Investimenti. Dal 2004 é perso-

nal financial advisor e compo-
nente Advice Team di Unicredit
Xelion Banca. Dal 2008 é senior
private banker di Finecobank.
Iscritto all’Albo dal 1998, in
%ﬂl 1999, nel 2016 ¢ stato
nominato vicepresidente vicario
nel comitato esecutivo con la
responsabilita su Formazione e
Rapporti con le Universita

LA TENUTA DELLE RETI CON IL LOCKDOWN
o Datiin milioni dieuro
7000 I Raccolta netta Risparmio gestito M Risparmio amministrate
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